¢ QUIERES
EVOLUCIONAR COMO
EMPRENDEDOR?

Logra una mentalidad mas exitosa en las ventas y como empresario

:PLAZAS
LiIMITADAS!

Q Auditorio Municipal 7] 23y 24 de octubre (9 19.30 h.a 22.00 h.
Avda. de la Vera, s/n
Villanueva de la Vera

INFORMACION Y RESERVA DE PLAZA:

OPAEX
calle José Martinez Ruiz 11.
06800 Mérida
Mail:
administracion@opaextremadura.com
Web: www.opaextremadura.com
TIf: 924 95 01 69
Mv: 681 391 203
SyANeloyacyle]

AYTO. VILLANUEVA DE LA VERA

Organiza: Colabora: Financiado:

1 p
Qa L:eax ; Ayto. Villanueva ‘ BIEPL(!-RA&(};IROEr\;

de la Vera

) ) ) Formacion aplicada a las habilidades en
Organiza: Colabora: Financiado: la gestién empresarial

pa eX Ayto. Villanueva
Auténom@s y Emprendedor@s

4 delaVera

DIPUTACION Taller: El éxito de tu negocio eres tu

DE CACERES Taller: Habilidades comunicativas para la venta



OBIJETIVOS

Aprender nuevas técnicas para el liderazgo empresarial y las ventas con herramientas précticas que mejorardn tus resultados.

ELEXITO DETUNEGOCIO ERES TU

Aprende a poner foco y descubre las
habilidades que te lleven al siguiente nivel

( N° horas 25 > CFormato Presencial ) (Recursos Cuaderno de trubajo)

e Los dos sistemas de pensamiento que te acercan o te
alejan del éxito.

e Claves para que trabajar no te suponga un esfuerzo

e Ser la persona que atraiga los resultados

¢ Como incorporar una mentalidad ganadora.

e Espacio grupal para dudasy preguntas.

Imparte:
Angela Caminero Lépez de Silva
Coach y mentora de liderazgo, especialista en el desarrollo

del potencial humano, y desarrollo de habilidades
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MAIL: ADMINISTRACION@OPAEXTREMADURA.COM

HABILIDADES COMUNICATIVAS
PARALAVENTA

Mejora tu comunicacion y reconciliate con
las ventas

< N° horas 25 P (Formq_to Presencial ) (Recursos Cuudernode(rabujo)

e Como aprovechar la oportunidad de venderte cuando te
presentas con tu factor diferencial.

e Como descubrir quién es tu cliente ideal y saber
comunicarte de forma efectiva con él.

e Ventajas de conocer muy bien a tu cliente para su
fidelizacion.

e Espacio grupal para dudas y preguntas.

Imparte:
Susana Vega Calderén
Formadora en ventas diferenciadoras y consultora en

fidelizacion de clientes.

Organiza: Colabora: Financiado:
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